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De la passion nait I'excellence
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'! OPTICIENS,

vous RECRUTEZ
UN ALTERNANT
EN OPTIQUE ?

DEVENONS PARTENAIRES,
PARLONS-EN !

Saviez-vous qu’un opticien sur trois en France est diplomé de '1S0 ?
Depuis 1988, nous formons des professionnels de "optique en leur
offrant une expertise reconnue et un accompagnement personnalisé.
Le réseau des écoles ISO est entigrement et uniquement dédié a |'optique.

L'ISO, UNE REFERENCE DANS LE SECTEUR

LE PLUS GRAND RESEAU
D’OPTICIENS EN FRANCE ECOLES

D’EXPERTISE D'OPTIQUE

85 %

taux de réussite au
BTS OL en 2025
au sein des écoles IS0,

D’INSERTION
COMPLET, PROFESSIONNELLE

DES ETUDIANTS EN ALTERNANCE
SUR TOUT LE TERRITOIRE :



https://www.iso.fr/

Recruter un alternant de I'lSO, c'est bénéficier d'un accompagnement complet
pour faciliter I'intégration et lo montée en compétences de votre futur collaborateur :

2 BRI ploteforme de recrutement
en ligne pour trouver facilement votre alternant.

bl 150 Job [Vieeling - FEENEIN
de recrutement pour rencontrer directement
les candidats.

’
= possibilité pour les

employeurs de bénéficier de la prise en charge
intégrale du process de recrutement, de la
sélection des (Vs a I'organisation des entrefiens.

7 | RS RII ocompogrement

au montage du dossier, service dédié a la mise en

place des contrats et des demandes de prise en charge.

2 TR visites régulieres

du tuteur IS0 en magasin.

A
facilitant leur infégration en magasin.

préfs d s'intégrer dans votre équipe.

du secteur tout
en répondant & vos besoins opérationnels.

p
de I'étudiant.

p
assurant les meilleures chances de réussite au BTS
de votre alternant.

Accompagnez vos
collaborateurs vers
I'obtention de leur BTS
Opficien-Lunetier avec
la VAE gréice  leur
expérience en magasin.

d’étre sur ISOLink



https://www.isoform.fr/landing-vae-bts-opticien-lunetier-b
https://www.isoform.fr/landing-vae-bts-opticien-lunetier-b
https://recruiter.grimp.io/iso/partnership
https://recruiter.grimp.io/iso/partnership
https://recruiter.grimp.io/iso/partnership
https://www.iso.fr/recruteurs/
https://www.iso.fr/recruteurs/
https://www.iso.fr/recruteurs/
https://www.youtube.com/watch?v=jMO4IYFEu-k

UNE OFFRE DE FORMATION
EN ALTERNANCE
EXPERTE ET COMPLETE

g

TITRE PRO CONSEILLER DE VENTE
(en optique)
La formation prépare au titre professionnel «Conseiller de vente», titre certifié de niveau 4, codes NSF

312m, délivré par le Ministére du travail, du plein emploi et de Iinsertion. Il est enregistré sous le Titre
RNCP37098.

Cette formation s'adresse aux étudiants avec BAC ou niveau BAC, qui souhaitent s'initier a |'accueil et au
conseil en optique, fout en développant des compétences en vente. Elle constitue un véritable tremplin
vers le BTS Opticien-Lunefier et permet d’obtenir un premier diplome en un an.

RYTHME ECOLE / ENTREPRISE :
2 jours en formation / 3 jours en enfreprise.

COMPETENCES ACQUISES :

® Assurer une veille commerciale en optique

® Participer la gestion des flux marchands en optique, de la réception des montures et verres & leur mise en rayon
© Contribuer au merchandising, valoriser les collections et les offres commerciales en lunetterie

® Analyser ses performances commerciales et en rendre compte

o Représenter |'unité marchande et contribuer a la valorisation de I'image du point de vente optique

o Conseiller le client en |'accompagnant dans le choix de son équipement optique

o Assurer le suivi de ses ventes, du devis a la satisfaction dient

® Contribuer & la fidélisation par I'expérience dlient, dans un environnement exigeant et technique




BTS OPTICIEN-LUNETIER

Le BTS Opticien-Lunetier est un diplome dEtat reconnu par le Ministére de I'Education Nationale et enregistré

sous le Titre RNCP38360 de niveau 5.

PROFIL
Ce cursus est accessible aux fitulaires du Baccalauréat.

CURSUS

Ce cursus est basé sur des enseignements scientifiques,
techniques et prafiques tels que les examens de vue,
'analyse de la vision ou I'optique géométrique. Les
cours sont organisés en ateliers pratiques en pefit
groupe avec une véritable personnalisation du suivi
pédagogique.

COMPETENCES ACQUISES

o Réalisation d’examens de vue pour renouveler
les ordonnances d’un ophtalmologiste en adaptant
la correction si nécessaire.

® Prise de mesures, conseil, montage et vente des
équipements opfiques

© Conseils aux clients dans le choix des produits
opfiques

© \ente, aménagement d'un point de vente, gestion
d'un budget et des stocks

PRINCIPAUX COURS

Trois groupes de matiéres :

* Optique théorique : analyse de la vision, optique
géométrique et physique, étude technique des systémes
opfiques.

® Optique pratique : examen de vue, prise de mesures
et adaptation, contréle d"équipements et réalisation
technique.

® Matiéres générales : culture générale, économie
et gestion d’entreprise, langues vivantes, maths
appliquées, communication et activités en milieu
professionnel.

RYTHME ECOLE / ENTREPRISE :
2 jours en formation / 3 jours en entreprise.




LICENCE PROFESSIONNELLE D’OPTIQUE*

Les titulaires de cette spécialisation en santé visuelle seront en mesure de garantir au public un service
visuel performant et auront également les moyens de faire face aux évolutions futures de leur acivité.
(e diplome d’Etat est enregisiré sous le Titre RNCP40622 de niveau 6.

RYTHME ECOLE / ENTREPRISE : 2 jours par semaine ou 3 jours tous les 15 jours en formation, ce rythme

varie en fonction du campus ISO.

PROFIL

Cette formation sadresse aux titulaires d'un
BTS Opticien-Lunetier souhaitant se positionner
comme de véritables professionnels de la santé
visuelle ef développer leur expertise dans le domaine
du paromédical.

CURSUS

Cette spécialisation est répartie en 3 modules :
optométrie, contactologie et basse vision. Les
étudiants passent les deux fiers de leur formation
en situations pratiques (fravaux dirigés et fravaux
pratiques).

METIERS VISES

COMPETENCES ACQUISES

® Enseignements de contactologie : réglementafion,
anatomie liée @ la contactologie, biomicroscopie,
preshytie, microbiologie et complications oculaires,
adaptation (protocole, modification, optimisation)

e Enseignements d'optométrie : histoire de
cas, examens préalables, réfraction, vision
de prés, testing vision binoculaire, phories
décompensées, anomalies de |"accommodation

e Enseignements de basse vision : optique
géométrique, pathologies nécessitant un équipement
de basse vision, pratique de la basse vision en magasin
d"optique, réglementations, matériels de basse vision

*en parfenariat avec |'Université Paris-Saclay


https://www.francecompetences.fr/recherche/rncp/40622/

TITRE PRO RESPONSABLE D’ETABLISSEMENT MARCHAND

La formation prépare au fitre professionnel «Responsable dEtablissement Marchands, titre certifié de niveau
6, codes NSF 312m, délivré par le Ministére du travail, du plein emploi et de Iinsertion. Il est enregistré sous

le Titre RNCP38666.

RYTHME ECOLE / ENTREPRISE :
3 jours en formation fous les 15 jours.

PROFIL

Cetfe spécialisation s'adresse aux étudiants titulaires
d'un BTS Opticien-Lunetier souhaitant développer
leur profil de manager ofin de diriger des équipes en
magasin ou de fonder leur propre activité.

CURSUS

Cette spécialisation en management et gestion
commerciale plonge les étudiants au coeur de I'entreprise
en les préparant a |'exercice de responsabilités. lIs
apprennent & manager une équipe, définir et
déployer un plan d'action d dimensions commerciales,
managériales et financiéres en intégrant les confraintes
et évolutions du marché de I'optique. Ils sont challengés
sur 'innovation et |'expérience client de demain.

DOUBLE DIPLOME
UNIVERSITAIRE
OPTOMETRIE
CONTACTOLOGIE*

Cette spécialisation est le prolongement de la
Licence Professionnelle d'Optique et est répartie en
2 modules : optométrie avancée et contaciologie
avancée afin de développer des compétences
avancées en analyse de la vision et en optique de
contact. Cette formation s'effectue uniquement en
contrat de professionnalisation et n’est pas ouvert
a I'opprentissage. Ce cursus s'adresse aux étudiants
de 'S0 Lyon et de I'1SO Marseille ayant obtenu leur
Licence Professionnelle Optique I'année précédant
'entrée en DU.

*en partenariat avec I Université Paris-Saclay

COMPETENCES ACQUISES

o Coordonner et améliorer |'activité commerciale
de |'établissement marchand

® (ontribuer aux orientations stratégiques de
I'enseigne et opfimiser la performance économique
de I'établissement marchand

© Manager les salariés de |'établissement marchand

METIERS VISES



https://www.francecompetences.fr/recherche/rncp/38666/

e PAROLES DE RECRUTEURS

EN VIDEO

«Ce sont des futurs
professionnels qui ont une
trés bonne base technique»
Sanou FADIABA, Atol

Stéphanie BIT, Alain Afflelou

«On a pas mal de garanties sur
| le taux de réussite a I’examen»
Charles JOLY, Directeur de Zone Jimmy Fairly
J

Guillaume GENOD, Ecouter Voir «Ce sont des étudiants qui vont arriver
sur le marché avec des bases solides»

Louise DARNAULT, Responsable recrutement Acuitis

VOTRE CONTACT :
Sandra CAMBIANICA, Responsable nationale des relations avec les entreprises 150
scambianico@healthcademia fr

075074 86 07



https://www.youtube.com/playlist?list=PLyx1cpdQNj9XRalVrQRLbB4T1C110KDGh
https://www.youtube.com/playlist?list=PLyx1cpdQNj9XRalVrQRLbB4T1C110KDGh
mailto:scambianica%40healthcademia.fr?subject=

DU CONTRAT D’APPRENTISSAGE

Période d’essai

Exonération des charges patronales

Aide de I'Etat* :

N

Reste a charge employeur :

FORMATIONS

Titre Pro Conseiller de Vente

du contrat

de formation

por OPCO™* | de I'employeur

. Participati
Durée théorique | Tarif par année [Montant pris en charge| Reste & charge olﬂigll:tlgﬁ;o;e

I *xk
employeur

BTS Opticien-Lunetier

Licence Professionnelle d'Optique

Titre Pro Responsable d’Etablissement Marchand

CONTACTEZ LES EQUIPES DE L'ISO

I1SO PARIS SUD
33 rue Wurtz
75013 Paris
01539529 29

isoparis@iso.fr

1SO PARIS NORD
93400 Saint-Ouen-
sur-Seine
0153952929
isoparisnord@iso.fr

1SO BORDEAUX
323 avenue Thiers
33100 Bordeaux
05 56 00 02 07
isobordequx@iso.fr

1SO LILLE

64 rue Saint-Efienne
59000 Lille
03205510 55
isolille@iso.fr

1SO LYON

9 avenue Leclerc
69007 Lyon

04 37 28 69 69

isolyon@iso.fr

1SO MARSEILLE
43 rue Frédéric
Joliot-Curie 13013
Marseille
049178 50 50
isomarseille@iso.fr

1SO NANCY

34 rue Stanislas
54000 Nancy
03 83 4583 45

isonancy@iso fr

ISO NANTES

14 rue de la Rainiére
44300 Nantes

02 51 81 05 00

isonantes@iso.fr

1SO RENNES

7 boulevard Solférino
35000 Rennes
0223401020
isorennes@iso.fr

iso.fr (i) (¢) (m)

Healthcademia Llnsfitut Supérieur d'Opfique est une école privée
= du groupe Healthcademia

I1SO TOULOUSE
19 rve de Bayard
31000 Toulouse
05 34 45 51 50

isotoulouse@iso fr

I1SO GRENOBLE
34 bis avenue de
Grugliasco

38130 Echirolles
04 37 28 69 60
isogrenoble@iso.fr

I1SO ROUEN

101 boulevard de
I'Europe 76100 Rouen
06 58 46 97 66
isorouen@iso.fr

1SO DIGITAL
0153952937
iso-digital@iso.fr
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